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会員タイトルの種類

メンバー（M）
50,000PV以上（約14,000円以上）購入

エージェント（AG）
400,000PV以上（約90,000円以上）購入

シルバー（SV）
1,600,000PV以上（約300,000円以上）購入

年会費・登録費・更新費・退会費・定期購入なし(サブスク制度あり）
会員登録時の初回のお買い物PV合計でどの会員ランクから
スタートするか決まります



AG会員 会員価格で購入可能

リクルートボーナス5％

(ＰＶ数式に基づく）

SV会員 会員価格で購入可能

リクルートボーナス10％・リピートボーナス10％

(ＰＶ数式に基づく）

GD会員 会員価格で購入可能

リクルートボーナス25％・リピートボーナス25％

(ＰＶ数式に基づく）

更に3つのボーナスが増えてトータルで5つのボーナスが頂けます

タイトルアップのメリット 



ゴールドになるとこんなに
たくさんボーナスが
増えます

ゴールド会員5つのボーナスについて



ボーナス計算方法 PV方式

ＰV×0.115×該当パーセンテージ(小数点以下は切り捨て）
（換算率）

例)GDが4Uセラムを1箱購入した場合のリピートボーナス
160,000PV×0.115×25%＝4,600円

4,600円キャッシュバック

締め日とボーナス支給
1期1日～15日⇒翌月15日

2期16日～月末日⇒翌月末

該当支給日が金融機関の休みの時であればその前日に支給
ボーナス額が3,000円以上で支払い、未満であれば翌月繰り越し
ボーナス支給手数料880円を差し引いて支給



組織の見方です

販売PVは自分の購入

下位PVが成績になります

ビジネス会員 会員番号

名前：

販売PV：

下位PV：



自分が直接リクルートした人や直接リクルートした組織

報酬の計算はこちらの組織図で見ます

【スポンサー系列】
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【パートナー系列】
自分

② ③

⑤

自分のリクルート
した人

⑧ ⑨ ④

⑩

⑪ ⑥

①

⑦
自分が直接リクルート

したピンクから繋がる人
緑の人のスポンサーは上

のピンクの人

自分のスポンサーが
リクルートした人又は

そこから続く人
(プレイスメント）

自分の上にいるスポンサーからのプレイスメントや
自分がリクルートした人などをタイトルのアップの為に
作っていく組織図(基本は3系列）

黄色のスポンサー
は上の緑の人とな

ります



GDになるには  
パートナー系列で3カ月連続6期の累計が800万ＰV以上

但し3系列各系列ごとの合計が160万PV以上

【パートナー系列】

自分

80
万

80
万

80
万

40
万

40
万

80
万

80
万

160
万

160
万

計160万PV

計320万PV

計320万PV

合計800万ＰＶ

下位PVの合計800万PV以上 

プレイスメント再購入OK



達成期について 6期

1期 2期 3期 4期 5期 6期

600万
PV

40万PV 160万PV 160万PV 80万PV 80万PV 80万PV

繰り越せるPV

失うPV 1期 2期 3期 4期 5期

880万PV
40万PV 160万PV 160万PV 80万PV 80万PV 80万PV 320万PV

6期

達成期

GD報酬の25%で獲得  

AGからSVランクアップも達成期は
SV報酬10%で頂けます

SVのリクルート報酬は10%
320万PVの場合はPV×0.115×10%＝36,800円のボーナスとなります

GDを目指し、達成期にはGDの報酬となりSVの方でも
320万PVの場合はPV×0.115×25%＝92,000円のボーナスとなります

注意：自己購入は次の期に昇格してから25%になります。 



AGからゴールドを目指そう
AGからSVへのランクアップ方法

①自己購入の累計が160万PVに達したとき

② AG40万ＰＶ以上3名リクルート

 <無期限>

<プレイスメントOK>

AG
40万

PV

AG
40万
PV

AG
40万
PV

SV

AG
40万

PV

Mリクルート・プレイスメントで自己購入でランクAGになってもOK

SVリクルート・プレスメントOK

【パートナー系列】

この場合は×
自分の直下にAGリクルート必要

AG
40万
PV

AG
40万
PV

AG
40万
PV

M

AG
40万
PV

※ビジネス登録者に限る



AGからゴールドを目指そう
AGからSVへのランクアップ方法

AG
80万
PV

SV

AG
80万

PV

③自己購入1回注文80万PVの場合
直リクルートで1回注文80万ＰVの方
リクルートした場合

<自己購入から含む2期内>

<直リクルートのみ>

（80万PV累積は不可）

※ビジネス登録者に限る

【スポンサー系列】



ゴールドのボーナスの種類



自分自身の再購入のみに貰えるボーナスの事をいいます。

①リクルートボーナスとは（SVになるまで）

自分からのご紹介が出たボーナスの事をいいます。

自分がスポンサーでM・AGの自己PVがSVになるまでの再購入は

新規リクルート扱いとなり、リクルートボーナスが発生します。

②リピートボーナスとは



③スポンサリングボーナスとは
あなたが直接紹介した人が、ＳＶ以上になった時の再購入PV10％

直接紹介した人からの新規リクルート10％ 

直接紹介した人からの新規リクルートAの人が、ＳＶになるまでの

再購入PVの10％が支給。

SV世代が続くとGDの自分に上がってきます。

ただしGDが次に生まれると GDの新規リクルートまでが

スポンサリングボーナスとなります。

GDが生まれると次の様なパターンがあります。
支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入はSV一人排出となる
期 内1 0万P V以 上の自己購入 orＳV1人（直リクルート）

期ボーナス



パターン①
GD
自分

SV
1

SV
2

スポンサリングボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万P V以 上 の 自 己 購 入orＳV 1人 （ 直 リ ク ル ー ト ）

スポンサー系列

リクルートボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）



パターン② GD
自分

SV
2

SV
1

SV
3

スポンサリングボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）

リクルートボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万 P V以 上 の自 己 購 入orＳV1人 （直リクルート）



パターン③

SV
1

GD
1

SV
2

リクルートボーナス25％

46,000円

（160万PV×0.115×25％）

スポンサリングボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万PV以 上の自 己購 入orＳV1人（直リ クル ート ）

GD
自分



パターン④

GD
1

GD
2

SV

リクルートボーナス25％

46,000円

（160万PV×0.115×25％）

スポンサリングボーナス10％
18,400円

（160万PV×0.115×10％）

この図はエメラルドを目指す
チャンスです

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万PV以 上の 自 己購 入 orＳV 1人 （直 リ クル ー ト）

GD
自分



パターン⑤ GD
自分

・Mにはボーナスが発生しない為
上のSVにボーナスが発生する

・同時期にＡGに上がると
リクルートボーナスが発生する事を
この人にお伝えしましょう

スポンサリングボーナス10％
4,600円

（40万PV×0.115×10％） SV

M

AG

リクルートボーナス10％
4,600円

（40万PV×0.115×10％）

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万PV以 上の自 己購 入orＳV1人（直リ クル ート ）



GD
自分

SV

スポンサリングボーナス10％

4,600円

（40万PV×0.115×10％）

AGの人の再購入は
スポンサリングボーナスとして
上のゴールドに上がる

AGの人が再購入した場合は
シルバーになるまで
シルバーの人にはリクルートボーナス
ゴールドの人にはスポンサリングボーナス
としてあがる

AG
リクルートボーナス10％

4,600円

（40万PV×0.115×10％）

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期 内1 0万P V以 上の 自己購入 orＳV1人（ 直リクルート）

パターン⑥



GD
自分

SV
1

SV
2

SV
3

SV世代が続くとGDの自分に

全て上がってきます

スポンサー系列

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期内10万PV以上の自己 購入orＳV1人（直リクル ート）

パターン⑦

スポンサリングボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）

リクルートボーナス10％

18,400円

（160万PV×0.115×10％）



パターン⑧
GD
自分

AG
1

AG
2

スポンサリングボーナス10％

4,600円

（40万PV×0.115×10％）

支給条件

※愛用者登録はカウント不可
ビジネス登録のM・AGの1回注文160万PV再購入は
SV一人排出となる
期内10万PV以上 の自己 購入orＳV1人（ 直リク ルート ）

スポンサー系列

リクルートボーナス5％

2,300円

（40万PV×0.115×5％）



④グループボーナス（2025年1月1日から適用）

スポンサー系列で各世代に発生した全てのPVの一部を支給するボーナス。

支給条件はパートナー系列で、下記の条件を満たすこと。

月ボーナス



グループボーナス
スポンサー系列で各世代に発生した全てのPVの一部を支給するボーナス。

支給条件はパートナー系列で、下記の条件を満たすこと。

月ボーナス



グループボーナス支給条件の例

各系列の全てのPVが
GD基準各系列で
合計20万PVあれば条件クリア！

GD・EMの場合は2系列達成でも
グループボーナスは貰える

パートナー系列

再購入
100万

PV

新規
5万
PV

新規
20万
pv

新規
10万
PV

新規
10万
PV

新規
5万
PV

新規
5万
PV

1系列 2系列 3系列

自分
GD
以上

月ボーナス



グループボーナス支給計算の例

スポンサー系列

80万
PV

80万
PV

80万
pv

80万
PV

160万
PV

0
PV

80万
PV

自分
GD
以上

160万
PV

160万
PV

第1世代対象分

240万PVの2%

第2世代対象分

240万PVの2%

対 象 世 代 に 売 上 が な い 場 合

ス キ ッ プ し 、 直 下 に ロ ー ル ア ッ プ

8 0 万 P V の 2 %

月ボーナス

対象の世代が漏れなく反映されます

対象PV560万PV



⑤タイトルボーナス
パートナー系列、各系列で下記のPV条件を満たしたら会社の実績（PV）の一部を分配するボーナス。

自分
GD
以上

月ボーナス



タイトルボーナス
※例：会社の売り上げが9億PVで自分がGDとして条件を満たした場合

9億PV×1グループ(5%)×25%×0.115＝GD枠の全体パイ金額1,293,750円

上記GD枠の全体パイ金額を条件を満たしたGD会員の数で分配する

仮に、GD枠に達成者が7人だとしたら

1,293,750/7=184,821円がタイトルボーナス

1区間のGD・EM・DMは上限が設けられています

GD: 170,000円

EM: 250,000円

DM: 350,000円

パートナー系列

自分
GD
以上

月ボーナス



GD報酬シミュレーション スポンサー系列

再購入
16万
PV

再購入
16万
PV

再購入
16万
pv

新規
5万
PV

新規
80万
PV

新規
5万
PV

再購入
16万
PV

自分
GD

20万

新規
160万

pv

再購入
16万
pv

新規
160万

PV

新規
80万
PV

再購入
16万
PV

1系列 2系列 3系列

320万320万320万

パートナー系列
各系列320万PV以上

（プレイスメント含む）

月ボーナス



GD報酬シミュレーション



リクルートボーナス早見表

自分の
タイトルに応じて

報酬金額が変わります



M

SV

SV

SV

あなた

Aさん
SV

SV

SV

Bさん

Cさん

金額￥0円

AG

金額\18,400

リクルート(5％）

\9,200

SV

SV

SV

SV

あなた

リクルート(10％）

\18,400

GD

SV

SV

SV

金額\82,800

リクルート(25％）

\46,000

Aさん

Bさん

Cさん スポンサリング(10％）

\18,400

スポンサリング(10％）

\18,400

メンバー（M） エージェント（AG） シルバー（SV） ゴールド（GD）

金額￥9,200

タイトル別シミュレーション



各ボーナスの支給条件表



支給条件OKパターン

Aさん

1/1に80万PV購入 AG
登録

1/10に80万PV再購入

1/1～1/15=1月1期
合計160万PV購入
SV1名カウントOK

Bさん
2/1に40万PV購入 AG

登録
2/20に160万PV購入

2/15～2/末=2月2期
AGが160万PV1回オーダーで再購入
SV1名カウントOK

期ごとに10万PV以上の自己購入か
ビジネス登録のSV1名（直リクルート）
※愛用者登録の方はSVカウント不可（メンバー扱いの為）

・期内に（1〜15日・16日〜末日）
80万PV ＋80万PVを2回注文で合計160万PVはSV1名カウントOK

・ビジネス登録のM・AGが1回注文160万PV
再購入はSV1名カウントOK



支給条件NGパターン

Aさん

1/1に120万PV購入 AG
登録2/1に40万PV再購入

2/1～2/15=2月1期
合計160万PV購入も1期内ではなく
期をまたいでいる為SVカウントNG
※AさんはSVにランクアップはする

Bさん
1/1に160万PV購入

6/1に160万PV再購入

6/1～6/15=6月1期
合計160万PV購入もSVの再購入は
新規扱いではない為SVカウントNG

SV
登録

・AG120PV保有で40万PV再購入し合計160万
PVはSV1名カウントNG

・SV以上の人が1回注文160万PV再購入はSV1名カウントNG



最後に・・・
GDはしっかり報酬プランを理解しましょう。

理解する事で支給条件の必要性が理解できます。
それによりボーナスのとりこぼしがなくなり

きちんと報酬を取ることが出来ます。

報酬プランにしても何に対しても相手を思う気持ちをもち
相手にわかりやすく、相手に伝えていく心あるビジネスです

マニュアルだけの報酬プランとは違いみんなリーダー達の
思いや仲間が本当にランクアップして欲しい

そして仲間のランクアップを手伝ってあげてほしい

収入をとってほしいの思いが詰まった最高の
マキGPらしい報酬プランpdfです

次のエメラルドは5個から10個にボーナスが増え
夢のような報酬プランが待っています。

ゴールド達成したら仲間のランクアップをお手伝いして
エメラルド目指して頑張りましょう
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